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【2003年 10 月期 中間決算概況】（2002.11～2003.4） 

 

連結売上高過去最高、経常利益・当期純利益は 

ほぼ当初予想通り。通期で増収・増益を見込む。 
 

 

（１） 売上高は、堅調な既存店実績と新規出店により過去最高を更新  
①堅調な既存店 

• 商品別では、引き続き販売用 DVD が好調（前年比 123.7％）に推移し、全
体売上を牽引しました。業界全体で前年割れが続く書籍、販売用CDやレ

ンタルのマイナスを概ねカバーし、既存店全体として堅調に推移しました。

また、文具は後半に売上高が前年を上回るなど徐々に回復してきました。 

• 前期末から当中間期末のドミナント強化エリア（新潟市・長岡市（新潟県））
は、既存店舗との一時的な自社競合の影響が出ましたが、新規エリアや
ドミナントが定着したエリアは、既存店売上高 102.1％と前年を上回って好

調に推移しました。 

②出店は新規出店 4 店、移転拡張１店、関東エリア進出 

• （株）トップカルチャーは、新規出店3店と移転拡張1店を行い、累計店舗
数は 41 店となりました。また、連結子会社の（株）トップブックス（中古書
籍・CD・ゲーム等の売買）につきましても、新たに1店を出店し、店舗数は

3 店に拡大しました。その結果、連結の新規出店は当初予定通り 4 店を

行いました。 

• 関東 1号店を、2002 年 12 月に神奈川県厚木市へ出店、関東エリアでの
事業展開の第一歩を印しました。同店は、オープン後1ヶ月間で1万人以
上のレンタル会員を獲得するなど好調な立ち上がりで推移しています。 
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（２）経常利益・当期純利益は、商品力強化の為の先行投資により減益、

概ね当初予想の水準  
• レンタルDVDの品揃え強化などの投資を行ったため、前年中間期との比
較では減益となりました。売上総利益率が 28.4％と前年より低下しました
が、これはレンタル部門の DVD の品揃え強化や中間期末のビッグタイト

ルの大量仕入による売上原価増という一時的な要因によるもので、概ね

当初予想通りでした。 

 

 

（３）通期では増収・増益で過去最高を見込む  
• 新店が順調に業績を伸ばしていくこと、また、新潟県においてドミナント化
出店がほぼ一段落し、今後も既存店が堅調に推移するものと見込んでお

ります。 
• 商品別では品揃え強化によって、レンタルＤＶＤや書籍が中心となり
増収を見込んでおります。 

• 通期では期初の予想通り、売上高・経常利益・当期純利益ともに過去
最高を見込んでおります。 
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１． 連結売上高、過去最高を更新 
 

【連結業績】                                                   （単位：百万円） 

 
2002 年 10 月期 

中間 

2003 年 10 月期 

中間（予想） 

2003 年 10 月期 

中間実績 
前年比 予想比 

売上高 8,533 9,954 9,765 114.4 98.1 

経常利益 370 309 293 79.3 95.0 

当期純利益 203 168 163 80.5 97.5 
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                                             ※2001年10月期より連結決算を開始しました。 

                                         ※カッコ内は中間期予想値 

 

 

【単体業績】                                                   （単位：百万円） 

 
2002 年 10 月期 

中間 

2003 年 10 月期 

中間（予想） 

2003 年 10 月期 

中間実績 
前年比 予想比 

売上高 8,476 9,808 9,593 113.2 97.8 

経常利益 370 312 301 81.3 96.5 

当期純利益 203 171 168 82.9 98.8 
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                                                        ※カッコ内は中間期予想値 
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２． 堅調な既存店                                   （2002.11～2003.04） 

【単体】 
○2003 年 10 月期中間の売上高前年比は、既存店 99.2％、全店113.2％ 

 

【合計】                                                      （％） 
 11 月 12 月 1 月 2 月 3 月 4 月 上期 

既存店 92.1  97.4  102.1  102.7  100.9  100.1  99.2  
  店舗数 33 33 33 34 34 34 34 

全店 104.5  111.0  116.7  117.3  115.2  114.2  113.2  
  店舗数 39 40 40 40 41 41 41 

 

 

【商品別 既存店前年比】                                                      （％） 
 11 月 12 月 1 月 2 月 3 月 4 月 上期 

書籍 98.7 96.7 96.1 96.7 96.3 98.8 97.2 

販売用CD・DVD 77.6 108.5 122.8 109.9 108.3 105.6 104.9 

うちCD 71.8 109.9 122.4 107.1 96.7 92.4 99.2 

うちDVD  100 .7  104 .9  124 .1  119 .9  155 .0  151 .5  123 .7  

レンタル 99.6 93.8 100.7 100.8 97.3 96.4 98.0 

文具 89.3 92.0 92.9 101.6 98.1 101.7 95.8 
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「ハリー・ポッターと秘密の部屋」

「SMAP！TOUR！2002！」 
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【ドミナント強化エリアVS 非ドミナントエリア（売上実績比較）】  

 店舗数 前年比 

今中間期に自社競合の影響を受けた店 7 店 90.5% 
前期に自社競合の影響を受けたが 

今期はドミナントが定着した店 
5 店 103.1% 

今中間期に自社競合の影響を受けた店 

を除く既存店 
27 店 102.1% 

既存店合計 34 店 99.2% 

 

 

 

３． 出店は新規出店 4 店、移転拡張1 店、関東エリア進出 
 

【出店実績】 
店名 地域 

【トップカルチャー】 

マーケットシティ白根店 新潟県 

厚木戸室店 神奈川県 

新規出店 

新通店 新潟県 

移転拡張 長岡川崎店 新潟県 

【トップブックス】 

新規出店 トップブックス赤道店 新潟県 
 

 

【トップカルチャー店舗数累計】                                      （店） 
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４． 経常利益・当期純利益はともにほぼ予想通り 
 

【連結損益計算書】（要約） 
○売上総利益率低下は一時的現象（理由は 2ページに記載） 
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５． 2003 年 10 月期、通期は売上・経常利益・当期純利益ともに過去最高更新を予想 
 

【通期出店予定】 
○当初予定通り８店（（株）トップブックス含む） 

店名 地域 開店時期 出店エリア 

【トップカルチャーの下期出店予定】 

新店４ 長野県 2003/8（予） 新規エリア 

新店５ 東京都多摩地区 2003/10（予） 新規エリア 

新店６ 群馬県 2003/10（予） 新規エリア 

新店７ 神奈川県 2003/10（予） 新規エリア 

 

【業績予想】 
○関東エリアを中心に出店エリア拡大を予定 

○東京都への初出店を計画中 

 

【連結】 売上高  20,200 百万円  経常利益  700 百万円          （百万円） 

 2002 年 10 月期 2003 年 10 月期 前年比 

売上高 16,938 20,200 119.2% 

経常利益 618 700 113.2% 

当期純利益 365 386 105.8% 

ＥＰＳ（平残ベース） 79 円 79 銭 84 円 64 銭 106.1% 

 

【単体】 売上高  19,904 百万円  経常利益  704 百万円          （百万円） 

 2002 年 10 月期 2003 年 10 月期 前年比 

売上高 16,805 19,904 118.4% 

経常利益 617 704 114.0% 

当期純利益 365 391 107.0% 

ＥＰＳ（平残ベース） 79 円 67 銭 85 円 62 銭 107.5% 

 
 

 

※本資料は、発表日現在において入手可能な情報及び将来の業績に影響を与える不確実な要因に係る本資料発表日現在における 
仮定を前提としています。実際の業績は、今後様々な要因によって大きく異なる結果となる可能性があります。 

 

【株式会社トップカルチャー 会社概要】  
・ 資本金：926.65百万円  ・従業員数233名（他パート・アルバイト418名） 
・ 事業内容：書籍・CD・DVD・文具等の販売、ビデオ・CD・DVDのレンタル業務を行う大型複合店舗の 

運営を通じた「日常的エンターテイメント」の提供 
・事業所：店舗名「蔦屋書店」「HIE’S（ヒーズ）」 
（新潟県 26店、長野県 14店、神奈川県1店  合計 41店（2003年 4月現在）） 

・連結子会社：株式会社トップブックス（中古書籍・CD・ゲーム等の売買、店舗名「古本市場トップブックス」）  
・ 業績：売上高 16,938百万円 経常利益618百万円 ROE11.8％ （平成 14年10月期（連結）） 
・売上構成：書籍 39％、販売用CD・DVD24％、レンタル18％、文具 10％、その他9％ （平成 14年10月期（連結））
 
【この資料に関するお問い合わせ先】 
株式会社トップカルチャー 

専務取締役総務部長 渡辺俊一、総務部総務課長 寺田大介 

TEL：025（232）0008  FAX：025（265）7274 http://www.topculture.co.jp 


